
 

 

 



 
 

Formation « Gagner de nouveaux clients » 
PROGRAMME DE FORMATION 7H 

 

*** 
 

La prospection ne doit pas être une corvée. 
Avec cette formation, tu apprendras à organiser efficacement ta démarche commerciale, 

obtenir des rendez-vous de qualité et mener des entretiens qui donnent envie de 
travailler avec toi - en restant alignée avec ta personnalité. 

 

 

Durée : 7 heures 

 

Type de formation : Présentiel à Rouen ou Visio 

 

Date rédaction : 

01/10/2025 

 

Public : Dirigeantes - Profession libérale - Auto entrepreneures 

 

Prérequis :  Pas de pré requis techniques spécifiques. 

 

Nombre de stagiaires : 10 personnes maximum 

 

Objectifs Pédagogiques 

 

A l’issue de la formation le/la participant(e) est en mesure de : 

 

● Organiser leur prospection de manière claire et efficace 
● Obtenir des rendez-vous et réussir leurs entretiens pour développer leur activité 
● Mettre en place une démarche commerciale adaptée à leur réalité 
● Accrocher l’intérêt des prospects et se démarquer 
● Gagner en confiance et en aisance dans la conversion 
● Développer une communication impactante et fluide 

 

 

 

Marie Perrissoud – Rise&Shine Coaching - Adresse : 33 rue Mozart 76230 Bois-Guillaume – Tél : 06.61.74.57.41  

Email : marie@riseandshinecoaching.com – Site : www.riseandshinecoaching.com 

Organisme de formation – Déclaration d’activité sous le numéro 28760652176 auprès du préfet de région de NORMANDIE 

(Cet enregistrement ne vaut pas agrément d’Etat) 

N° Siret : 909 901 894 00024 – Code APE : 70.22Z – Siège social : 33 rue Mozart 76230 Bois-Guillaume 

http://www.riseandshinecoaching.com


 
 

 

Contenu 

Matin :  

1. Booster sa prospection pour stimuler sa croissance 
 

● Se motiver et garder un rythme régulier 
 

● Définir ses cibles 
 

● Choisir les bons outils de prospection 
 

2. Préparer et réussir ses entretiens 
 

● Obtenir des rendez-vous qualifiés 
 

● Maîtriser les étapes de l’entretien de découverte 
 

● Écouter activement pour cerner les besoins 

Après-midi : 

3. Argumenter pour convaincre 

● Identifier son avantage concurrentiel 
 

● Construire une offre claire et attractive 
 

● Savoir valoriser sa proposition 
 

4. Conduire l’entretien de vente 
 
● Répondre aux objections avec assurance 

 
● Exceller dans la négociation 

 
● Conclure sereinement 
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Méthode et moyens pédagogiques 

 

● Études de cas et mises en situation de prospection et d’entretien 
● Jeux de rôle pour s’entraîner à la vente et aux objections 
● Élaboration d’un plan d’actions individuel pour pérenniser sa démarche commerciale 

 

Organisation 

 

Formatrice :  Marie Perrissoud, coach certifiée 

Date et horaires : 1 journée de formation de 9h à 17h 

Plusieurs sessions possibles: nous consulter  
 

Dispositif de suivi de l'exécution, d'évaluation de la formation et de sanction :  

● Feuilles de présence 

● Formulaires d'évaluation de la formation 

● Attestation de formation 

 

Contacts :  

● Marie Perrissoud 

● marie@riseandshinecoaching.com 

● 06.61.74.57.41 

 

Tarif INTER :  250€ par jour 

 INTRA :  1500€  par jour 

Organisme certifié qualiopi - coût de la formation prise en charge possible par votre OPCO (montant & 

conditions à confirmer par votre OPCO/FAF). 

 

Modalités et délais d’accès : merci de nous contacter par email ou par sms/whatsapp pour plus de 

renseignements et pour considérer votre inscription. 

 

Adaptation de la formation aux stagiaires : Si l’un des stagiaires est en situation de handicap ou à 

besoin de conditions particulières, veillez à en informer le formateur, pour que nous trouvions 

ensemble les solutions adaptées.  
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	Matin :  

